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Desde hace 35 años, la 
experiencia profesional 
de Gustavo Origel se ha 
visto enriquecida con 
los puestos directivos 
que ha desempeñado 
tanto en el sector 
público, privado, en la 
banca y actualmente 
en la parte empresarial 
como CEO y fundador 
de Payments on Go, 
empresa especializada 
en productos y servicios 
de pagos con amplio 
conocimiento en 
mercados locales y 
globales.

SU PRINCIPAL desarrollo profesio- 
nal se da hace 35 años con su llegada a la 
banca, en lo que era Banamex y hacia lo 
que fue la venta a Citigroup, siguiendo 
siempre su línea de innovación, tecnolo-
gía y constante creación y búsqueda de 
nuevos métodos y soluciones para hacer 
funcionar las cosas. “Me tocó lanzar los 
sistemas de pensiones, afores, las bancas 
electrónicas por internet, la automatiza-
ción de sucursales, cambios en el core 
bancario, particularmente hacia el área 
de consumo, el sistema de clientes que 
integra toda la información de los ban-
cos, crédito, sistemas de pago, etc.”. 

Su trabajo no solo se ha centrado en 
México, sino también a nivel global y 
regional, pues ha estado a cargo de la in-
geniería de seguridad de todo Citigroup, 
lo que lo llevó a trabajar por más de dos 
años con grupos de reporte en Nueva 
York, Londres, Singapure y Tokio y a 
nivel regional a cargo de los centros de 
cómputo, infraestructura y del área de 
comunicaciones de Latinoamérica.

En los últimos ocho años, y en su 
regreso a funciones locales en México, 
estuvo a cargo de toda la tecnología de 
los sistemas de pago de Banamex, en el 
que se dieron transformaciones tecnoló-
gicas completas. 

En 2018 tomó la decisión de em-
prender otros caminos y, a mediados de 
2019, se retiró de Citibanamex y con 
mucho empeño y toda la intención de 
reinventarse, puso en marcha aquello 
que él había observado que hacía falta 
en México.

“Sabía que nuestro país requería de 
una empresa con alta especialización en 
los sistemas de pagos, capaz de ayudar 
a las diversas instituciones a contar con 
expertos en el tema y con soluciones pre-
cisas, por lo que fundé junto con otros 
colegas la empresa Payments on Go”.

Metas 
En Payments on Go se encuentran 
enfocados en el crecimiento a doble 
dígito; el objetivo es ir masivamente 
a un nivel institucional sobre todo el 
sector financiero y nivel Fintech, tanto 
en México como internacionalmente. 
“Nos iremos ampliando aún más hacia 
Latinoamérica y Centroamérica. El ob-
jetivo es consolidarnos siguiendo nues-
tra filosofía de proporcionar productos 
para la banca y empresas corporativas 
en donde existan ciertas necesidades 
en sus sistemas de pagos y, de manera 
accesible, ser ese aliado para todos los 
jugadores entrantes”. 
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¿QUÉ HACEN?
La compañía está 

enfocada en apoyar a los 
diversos clientes en dos áreas 
principales: proporcionar 
servicios de consultoría en 
un alto nivel con un enfoque 
global a precios competitivos, 
y segundo, ayudar a la 
transformación digital en 
sistemas de pagos, brindando 
tecnología, procesos y soluciones 
disruptivas que apunten hacia la 
transformación digital.
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